Praktyczny przewodnik po SAP S/4HANA:
Sprzedaz i Marketing 2022

Indeks: 683262 Producent: SAP PRESS
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Vertrieb mit SAP S/4AHANA

Das praxishandbuich

Cena: 349.79 zt

Opis

Vertrieb mit SAP S/AHANA: Ihr praktischer Ratgeber zu SAP
S/4AHANA Sales, Nachfolger von SAP SD — Ausgabe 2022
(SAP PRESS)

Producent: SAP PRESS

e temat: Sales & marketing management, Informatik, Marketing, SAP - mySAP, Deutsch, German, BUSINESS &
ECONOMICS / Sales & Selling / Management, 4HANA, Auftragsabwicklung, Auftragsabwicklung; Compliance,
BUSINESS & ECONOMICS, BUSINESS & ECONOMICS / Sales & Selling / Management, Compliance,
Computernetzwerke und maschinelle Kommunikation, Datenkommunikation, Netzwerke, Deutsch, German, HC,
HC/Informatik, EDV/Datenkommunikation, Netzwerke, Hand-Buch Know-how Tutorial Wissen Tipp Kurs Anleitung
Leitfaden, Hardcover, Softcover, Hardcover, Softcover / Informatik, EDV/Datenkommunikation, Netzwerke, Informatik,
Informatik, EDV, Management, Management: Vertrieb und Marketing, Marketing, Ratgeber Hilfe,
Reklamationsabwicklung, SAP (Systeme, Anwendungen und Produkte in Datenbanken), SAP (Systems, applications
and products in databases), SAP - mySAP, SAP Fiori, SAP HANA, SAP S, SAP S/4AHANA, SAP SD, SAP Sales &
Distribution, SAP Sales Cloud, Sales & Selling, Sales & marketing management, Verfugbarkeitsprufung, Verkauf,
Verstehen, Vertrieb, Wertschopfungskette, Computernetzwerke und maschinelle Kommunikation, Management:
Vertrieb und Marketing, SAP (Systeme, Anwendungen und Produkte in Datenbanken), SAP (Systems, applications and
products in databases), HC/Informatik, EDV/Datenkommunikation, Netzwerke, Hardcover, Softcover / Informatik,
EDV/Datenkommunikation, Netzwerke

e wiazacy: hardcover

e jezyk: german, german, german

e strony: 831

¢ stowo kluczowe tematu: Auftragsabwicklung; Compliance, Auftragsabwicklung; SAP Sales & Distribution; SAP SD;
SAP HANA; SAP Fiori; SAP S/4AHANA; SAP Sales Cloud; Verkauf; Verfugbarkeitsprifung; Reklamationsabwicklung;
Compliance; Wertschépfungskette; Hand-Buch Know-how Tutorial Wissen Tipp Kurs Anleitung Leitfaden; Ratgeber
Hilfe

e kod unspsc: 55101500

¢ kod podmiotu: BUS058010, 2ACG, 2ACG, 1636, 1636, UT, KIMV7, UFLS, UFLS, INFO2000, MARK3600,
SAPA3000, KIMV7

e kolor: White

e waga opakowania przedmiotu: 1.65 kilograms

e wydanie: 2

e zewnetrznie przypisany identyfikator produktu: 3836284987, 9783836284981

e producent: SAP PRESS

e tytut serii: SAP PRESS

e autor: Bohren, Martin, Hoffmann, Michaela, Scheibler, Jochen

e gatunek muzyczny: BUSINESS & ECONOMICS, Sales & Selling, Management, Sales & marketing management, HC,




Informatik, EDV, Datenkommunikation, Netzwerke, SAP (Systems, applications and products in databases), German
e Data publikacji: 2022-04-07T00:00:01Z
e numer wydania: 2
e nazwa przedmiotu: Vertrieb mit SAP S/4AHANA: |hr praktischer Ratgeber zu SAP S/4HANA Sales, Nachfolger von
SAP SD — Ausgabe 2022 (SAP PRESS)
e data premiery: 2022-04-07T00:00:01Z
e data uruchomienia strony produktu: 2021-11-18T09:49:13.621Z

Parametry
Wydanie 2
Waga 1.65 kg
Jezyk niemiecki

Producent SAP PRESS
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