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Odkryj tajniki wartosciowej wyceny z ta pozycja, ktéra pomoze Ci zwiekszy¢ sprzedaz i zyski. Autorzy Harry Macdivitt i Mike
Wilkinson przedstawiaja praktyczne i zrozumiate podejscie do kreowania, komunikowania i przechwytywania wartosci
klienta. Dowiedz sie, jak skutecznie wycenia¢ swoje produkty, zdoby¢ zaufanie klientow i efektywnie zarzadzac¢ cenami. Ta
ksigzka to niezbedne narzedzie dla przedsiebiorcow i specjalistéw marketingu, ktérzy chca odnies¢ sukces na rynku.

Zanurz sie w obszerng analize technik wyceny opartych na wartosci, ktére pomoga Ci lepiej zrozumie¢ oczekiwania
klientéw i usprawni¢ strategie sprzedazy. Odkryj kluczowe koncepcje zwigzane z wartosciowg wycena, réznicowanie
produktéw i budowanie trwalych relacji z nabywcami. Poznaj sprawdzone metody wyceny produktéw oraz strategie
skutecznego kreowania propozycji wartosciowych.

Ten poradnik bedzie pomocny dla wszystkich, ktérzy chcg maksymalizowac¢ zyski poprzez $wiadczenie wartosciowych
produktéw i ustug. Poznaj praktyczne wskazowki, studia przypadkéw i strategie biznesowe, ktére pomoga Ci wdrozy¢
wartosciowg wycene i zwiekszy¢ konkurencyjnos¢ swojej firmy. Przetomowe podejscie do zarzgdzania cenami, oparte na
wartosci klienta, czeka na Ciebie w tej inspirujgcej ksigzce.

e temat: Business & Economics/Marketing - Research, Business & Economics, Marketing - Research, Market research,
pricing; price; book; how-to; value-based pricing; value pricing; b2b pricing; how to price complex products; business;
discount; sales; pricing with confidence; the 1% solution; axia value solutions; pricing for profit; price implementation;
value-based selling; Value; Value Pricing; Value Based Pricing; Value Proposition; Value Mapping; Differential
advantage; differentiation; pricing metrics; the strategy and tactics of pricing; marketing; b2b marketing; mastering the
complex sale; harry macdivitt; mike wilkinson; revenues; pricing strategy; what is value-based pricing; list price,
Customer relations, Value, Pricing, BUSINESS & ECONOMICS / Marketing / Research, Business &
Economics/Marketing - Research, NON-CLASSIFIABLE, Market research, Sales & marketing management, Sales &
marketing management, Sales and marketing management, Customer relations., Pricing., Value.

e wiazacy: hardcover

e jezyk: english, english, english

e waga przedmiotu: 580 grams

e strony: 288

e stowo kluczowe tematu: BUSINESS ADMIN & MGMT - MARKETING & SALES, Business, Business/Economics,
GENERAL, How-to/Do-it-yourself, Non-Fiction, United States, pricing; price; book; how-to; value-based pricing; value




pricing; b2b pricing; how to price complex products; business; discount; sales; pricing with confidence; the 1% solution;
axia value solutions; pricing for profit; price implementation; value-based selling; Value; Value Pricing; Value Based
Pricing; Value Proposition; Value Mapping; Differential advantage; differentiation; pricing metrics; the strategy and
tactics of pricing; marketing; b2b marketing; mastering the complex sale; harry macdivitt; mike wilkinson; revenues;
pricing strategy; what is value-based pricing; list price
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