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Konfiguracja sprzedaży w SAP S/4HANA to doskonała pozycja dla specjalistów i badaczy z branży informatycznej. Zawiera
ona wnikliwe badania dotyczące tematów związanych z SAP S/4HANA Sales, Sales and Distribution (SAP SD), strukturą
organizacyjną, partnerami biznesowymi, integracją klientów i dostawców (CVI), materiałami podstawowymi, cenami,
dostępnością do obietnic (ATP), przesyłkami i dostawami oraz rozliczaniem faktur.

Ta książka oferuje wgląd w obszary, takie jak narzędzia konfiguracji, korzystanie ze standardowych funkcji sprzedaży i
dystrybucji w SAP S/4HANA, konfigurację parametrów biznesowych i technicznych, tworzenie i szkolenie użytkowników, a
także optymalizację procesów sprzedażowych. Zawiera ona również praktyczne przykłady i wskazówki dotyczące
budowania i konfigurowania funkcji sprzedaży w SAP S/4HANA.

Książka Konfiguracja sprzedaży w SAP S/4HANA jest praktycznym i wartościowym źródłem informacji dla specjalistów
pracujących w dziedzinie informatyki, a także dla studentów, którzy chcą zdobyć wiedzę na temat SAP S/4HANA Sales i
SAP SD. Zachęcamy Cię do sięgnięcia po nią i wzbogacenia swojej wiedzy na temat SAP S/4HANA.
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