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Zapraszamy do odkrycia fascynującego świata zachowań konsumentów w marketingu. Ta książka oferuje głęboką analizę
procesu podejmowania decyzji zakupowych oraz roli badań rynkowych. Autorzy, Stefan Hoffmann i Payam Akbar,
przedstawiają wnikliwe spojrzenie na działania marketingowe skoncentrowane na zrozumieniu i projektowaniu aktywności
marketingowych w kontekście zachowań konsumentów.

Dowiedz się, jak nabywcy podejmują decyzje i jakie czynniki wpływają na ich zachowania zakupowe. Książka skupia się na
analizie rynku, budowaniu relacji z klientami oraz strategiach marketingowych. Zrozumienie zachowań konsumentów jest
kluczowe dla skutecznych działań marketingowych i osiągnięcia sukcesu na rynku.

Tytułowa 'Zachowania Konsumentów w Marketingu' to niezastąpione źródło wiedzy dla wszystkich zainteresowanych
marketingiem, badaniami rynkowymi i analizą zachowań nabywców. Poznaj najnowsze trendy i techniki stosowane w
dziedzinie marketingu oraz zyskaj wgląd w strategie skutecznego projektowania działań marketingowych.
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